
《成功するための心構え》

これからビジネスをするためには

”気持ち”の部分が重要になります。

”炎のマインドセット”でも
解説しましたが

あきらめないために

どう行動していくかで

これから成功できるか変わります。

うまくいく考え方を

はじめに身につけましょう。

最初からもっている人もいますし

自分の思考が強くなっている人もいます。

この思考を何度も見返していきましょう。

　

私はあなたに絶対に成功して欲しいので

一番重要なことをはじめに伝えます。
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◆一年後の目標を決めましょう？◆

これは具体的にしましょう。

どんな状態になっていたらいいですか！

”いつ・どこで・何を”など明確にしないと
やっていく行動に現実味が起きません。

例えば50万稼いだとしても
使い道がないと意味がないのです。

稼いだお金をどう使うかを

決めておくことで燃料がうまれます。

考えただけでワクワクするような

自分が叶えたいものがいいです。

例：家族4人でアフリカに野生のキリンを見に行く。

◆なぜネットビジネスを始めようとしたのか？◆

これはノウハウコレクターに

ならないということです。

今後ビジネスをするうえで

ある程度の月日は必要になります。

楽して簡単に稼げる話はありません。

しかし、いつの間にか

結果がでなかったり思うようにいかないと

この方法は違うんじゃないかと



隣の芝生が青く見えてしまいます。

そうならないためにも、

いまの気持ちをとどめておきましょう。

例：脱サラして月に100万稼ぐため

◆コンサルされる側がどんなことをすれば成功するか？◆

教えてもらう側だと

甘えが出てしまうことがあります。

それは、「ぷさち」を使うという事です。

うまく相談して解決していく

”独学”状態になっていかない。

例：”AHTT"の環境をうまく使う

◆どのように質問したらいいのか？◆

質問の仕方で得たい答えが

返ってくるかどうかが決まります。

最初はうまくいかないので積み重ねていって

質問すること自体もうまくなっていきましょう。

まずは現状をや悩んでることを伝える。

そこから始めてみましょう。

優秀な経営者は自分自身に質問できるほどです。



例：具体的に現状を質問する。

◆理想の姿を叶えるために大事にしたいマインドセットとは？◆

あきらめないってところが大前提で大事です。

後は”素直”になるという事です。
結果でる人は圧倒的にこれがあります。

言われたことを80％だけにし
残りの20％は主観で行動する人
がうまくいくでしょうか。

イチローに野球を教わる

としたら100％言われたことに従う。

自分より先にいっている人の話に

忠実になることがコツです。

例：圧倒的な素直さ

◆成功するためにキーマンは誰ですか？◆

それは”あなた自身”です。

うまくいかな人は

周りの人をキーマンと思っています。

結局は、

あなたが行動しないと意味がありません。



例：自分自身

◆作業に悩んだらどんな行動をするのか？◆

作業で悩んで止まってしまう

ことは良くないです。

悩んでも全く生産性がありません。

そもそも自分自身の力だと

解決はできません。

悩む前に行動しましょう。

その時に相談すること

ぷさちを活用してください。

例：しっかりと相談する

◆あなたの現状で100％の力で作業したら何時間作業できるか？◆

”時間は作るもの”です。

仕事や育児などの合間で

どれだけできるのかを算出しまいがちですが、

そこまで人間は強くないので

YouTubeやゲームなどをしてしまします。

優先順位をあげていく



ようにしていきましょう。

作業をやっていて楽しいと思う

モチベーションをあげていく必要があります。

無理な時間を書くのではなく

達成しやすい時間を書く方がいいです。

例：時間は作るもので、１日３０分

《LINEにアウトプットしよう》

ビジネスは９割マインド

だと言われています。

この８つの状態が

当たり前なんだと感じることです。

自分の常識をぶっ壊していきましょう。

これがうまくいく考え方になります。

あなたが稼いでいく過程で

このマインドをしみ込ませていきましょうね。

それでは最後に、

これを読んだ感想をLINEに
アウトプットしましょう！！


